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Cửa hàng tự chọn Hà 
Hoạt, phố Hùng Thắng, 
thị trấn Tiền Hải là điểm 

bán hàng Việt Nam được Sở 
Công Thương lựa chọn đưa 
vào hoạt động từ năm 2021. 
Cửa hàng có diện tích 220m2, 
hàng hóa được trưng bày gọn 
gàng, bắt mắt, thuận lợi cho 
khách hàng đến mua sắm. Chị 
Trần Thị Hoa, xã An Ninh (Tiền 
Hải) chia sẻ: Tôi thường xuyên 
mua sắm tại cửa hàng tự chọn 
Hà Hoạt vì ở đây đa dạng mặt 

hàng, sản phẩm có nguồn gốc 
rõ ràng, chất lượng. Mua sắm 
ở đây tôi yên tâm vì sản phẩm 
được niêm yết giá công khai, 
khi thanh toán có hóa đơn giúp 
mình tự kiểm tra, giám sát.

Bà Trần Thị Hà, chủ cửa 
hàng tự chọn Hà Hoạt cho biết: 
Chúng tôi kinh doanh gần 1.000 
mặt hàng có nguồn gốc xuất xứ 
Việt Nam từ sản phẩm nông 
sản, thực phẩm, hàng thiết yếu 
đến đồ gia dụng phục vụ nhu 
cầu tiêu dùng của nhân dân thị 

trấn Tiền Hải và một số xã lân 
cận. Để bảo đảm hàng hóa có 
chất lượng cao, vệ sinh an toàn 
thực phẩm và giá thành hợp lý, 
chúng tôi lựa chọn các nhà sản 
xuất, nhà phân phối lớn có uy 
tín trên thị trường để hợp đồng 
cung ứng sản phẩm. Bảo vệ 
thương hiệu của cửa hàng gây 
dựng hơn 20 năm qua, chúng 
tôi cũng giữ gìn uy tín, hình ảnh 
của điểm bán hàng Việt Nam 
do Sở Công Thương cấp nên 
cửa hàng không nhập hàng lậu, 

hàng kém chất lượng, hàng giả 
về bán, kinh doanh công khai, 
minh bạch vì người tiêu dùng.

Không riêng cửa hàng tự 
chọn Hà Hoạt, các điểm bán 
hàng Việt Nam trên địa bàn 
tỉnh đều là các địa chỉ kinh 
doanh hàng hóa bảo đảm chất 
lượng, nguồn gốc xuất xứ rõ 
ràng, minh bạch về giá cả và 
có phong cách kinh doanh văn 
minh, thân thiện, gần gũi và 
tiện lợi cho người tiêu dùng. 
Cửa hàng tiện ích Thao Hoa ở 
thị trấn Đông Hưng được nhiều 
người tiêu dùng lựa chọn đến 
mua sắm bởi không chỉ được 
mua hàng thật, giá thật mà 
còn được nhân viên cửa hàng 
tư vấn tận tình, thiết thực. Bà 
Nguyễn Thanh Hoa, chủ cửa 
hàng cho biết: Cửa hàng có 
không gian rộng, chủng loại, số 
lượng hàng hóa lớn và đa dạng 
nên để giúp người dân nhanh 
chóng tìm mua được những 
sản phẩm mong muốn, chúng 
tôi luôn bố trí nhân viên tư vấn 
chăm sóc khách hàng. Bà con 
đến cửa hàng được tư vấn cách 
chọn sản phẩm chất lượng tốt, 
phù hợp với nhu cầu và điều 
kiện tài chính nên ai cũng hài 
lòng.

Các điểm bán hàng Việt 
Nam có tốc độ lưu thông hàng 

Tận dụng nguồn rơm sau 
thu hoạch lúa để trồng 
nấm nhưng thay vì trồng 

theo cách thông thường, ông 
Nguyễn Xuân Đạm, thôn Việt 
Yên 3, xã Điệp Nông (Hưng Hà) 
lại chọn cách trồng nấm trong 
nhà kín và ứng dụng khoa học 
kỹ thuật vào sản xuất. Cách làm 
này mang lại hiệu quả kinh tế 
cao, được địa phương lựa chọn 
xây dựng sản phẩm OCOP. 

Gần 20 năm gắn bó với 
nghề trồng nấm rơm, ông Đạm 
nhận thấy nấm rơm luôn có giá 
bán cao hơn các loại nấm thông 
thường nhưng không dễ trồng, 
năng suất thấp mà chỉ cho thu 
hoạch vào những tháng mùa 
hè. Khắc phục nhược điểm này, 
ông đã đầu tư gần 2 tỷ đồng 
xây dựng 28 phòng kín trồng 
nấm để có thể chủ động điều 
chỉnh nhiệt độ và độ ẩm tạo môi 
trường thuận lợi cho cây nấm 
phát triển quanh năm. Đồng 
thời, ông còn lắp đặt hệ thống 
tưới nước thông minh, làm mát 
tự động, hệ thống kiểm tra nhiệt 
độ, độ ẩm... Ông Đạm cho biết: 
Trồng nấm rơm ở nhà kín khác 
nhiều so với trồng bên ngoài, 
nhất là vào mùa mưa thì không 
phải lo lắng rơm bị ướt, ảnh 
hưởng đến sự phát triển của 
cây nấm. So về thời gian, trồng 
nấm trong nhà kín và trồng nấm 
truyền thống không có gì thay 
đổi. Tuy nhiên, trồng nấm nhà 
kín vốn đầu tư nhiều hơn, bù lại 
năng suất cao, chất lượng tốt 
hơn. Đặc biệt, trên cùng đơn vị 
diện tích có thể làm nhiều tầng 
để ủ rơm, góp phần tăng năng 
suất so với ở ngoài, từ đó hiệu 
quả kinh tế cao hơn. Cái hay 
của việc trồng nấm rơm trong 
nhà kín đó là sau vụ thu hoạch, 
việc dọn dẹp rơm trồng nấm dễ 
dàng, thu hoạch thuận tiện bởi 
nấm mọc ra bên ngoài, chúng 
tôi không phải tốn công như 
cách truyền thống; nấm trắng, 

ăn có mùi thơm và vị ngọt thanh 
dễ tiêu thụ. 

Trồng nấm rơm trong nhà 
kín trải qua 3 công đoạn chính 
gồm: ủ nguyên liệu ban đầu, 
cấy phôi và chuyển vào nhà 
trồng. Từ lúc bắt đầu gieo đến 
khi thu hoạch 14 - 18 ngày, mỗi 
đợt thu về gần 1 tấn quả với giá 
bán 95.000 đồng/kg. Nấm sản 
xuất sạch, không có chất kích 
thích hay thuốc bảo vệ thực vật 
nên sản phẩm làm ra đến đâu 
bán hết đến đó. Thị trường tiêu 
thụ chủ yếu là Hải Phòng, Hà 
Nội, Nam Định... Trừ chi phí ông 
Đạm thu lãi vài chục triệu đồng/
tháng.

Không chỉ làm giàu cho gia 
đình, mô hình trồng nấm trong 
nhà kín của ông Đạm đang tạo 
việc làm cho 5 lao động thường 
xuyên và 5 lao động làm thời vụ 
với thu nhập 200.000 - 250.000 
đồng/ngày. Bà Nguyễn Thị Thúy, 
thôn Việt Yên 3 chia sẻ: Tôi làm 
việc tại đây được 2 năm, công 
việc nhẹ nhàng, kỹ thuật đóng 
bịch phôi, hái nấm... không quá 
cầu kỳ, học vài lần là làm được, 
phù hợp với sức khỏe, tuổi tác 
của chúng tôi. Thu nhập 5 - 6 
triệu đồng/tháng mà vẫn tranh 
thủ làm được việc nhà.

Trở thành điển hình phát 
triển kinh tế của xã Điệp Nông, 
ông Đạm được chính quyền địa 
phương vận động triển khai hồ 
sơ đưa sản phẩm nấm rơm trở 
thành sản phẩm OCOP của xã. 
Ông Khương Minh Duyên, Giám 
đốc HTX DVNN Điệp Nông cho 
biết: Đây là sản phẩm giàu tiềm 

năng, có khả năng cạnh tranh 
tốt. Thực tế, nhu cầu sử dụng 
các sản phẩm từ nấm tăng cao, 
trong khi hầu hết các cơ sở sản 
xuất nấm tập trung sản xuất tốt 
vào mùa hè, dịp cuối năm vì thế 
nấm là mặt hàng khan hiếm. 
Nhưng mô hình nấm rơm của 
ông Đạm lại được thu hoạch 
quanh năm nên có thể mở rộng 
sản xuất và phát triển quy mô 
hơn hiện tại rất nhiều. Chúng tôi 
dựa vào yếu tố tiềm năng này 
cùng với yếu tố tạo việc làm cho 
lao động địa phương, quảng 
bá sản phẩm... để đề xuất xây 
dựng nấm rơm trở thành sản 
phẩm OCOP, nhân rộng mô 
hình ra toàn xã. 

Lâu nay nấm rơm luôn 
được đánh giá là thực phẩm bổ 
dưỡng và được nhiều gia đình 
sử dụng trong các bữa ăn. Tuy 
nhiên, trước yêu cầu gắt gao 
của thị trường nên người trồng 
nấm phải không ngừng thay đổi 
để đáp ứng yêu cầu đó. Đây là 
động lực để công nghệ trồng 
nấm rơm sạch ra đời, từng bước 
nâng cao chất lượng sản phẩm. 
Với những hiệu quả bước đầu 
mang lại cho thấy mô hình trồng 
nấm rơm trong nhà kín của ông 
Đạm là hướng đi mới cho người 
dân trên địa bàn xã Điệp Nông. 
Đây là điều kiện để thúc đẩy 
xây dựng sản phẩm đặc thù ở 
địa phương, góp phần giải quyết 
việc làm cho lao động nông 
thôn, mang lại thu nhập ổn định 
cho người dân.

THANH THỦY

HỆ THỐNG ĐIỂM BÁN HÀNG VIỆT NAM

Bảo đảm quyền lợi của người tiêu dùng
Những năm qua, Sở Công Thương liên tục lựa chọn, xây dựng các điểm bán hàng Việt Nam tại 

các huyện nhằm phát triển hệ thống phân phối, tạo điều kiện thuận lợi đưa hàng hóa thiết yếu, 
hàng Việt Nam đến tay người tiêu dùng. Đây cũng là địa chỉ mua sắm tin cậy và bảo đảm quyền 
lợi của người tiêu dùng.

Người tiêu dùng lựa chọn sản phẩm sản xuất trong tỉnh, trong nước tại cửa hàng tiện ích.

Huyện Tiền Hải với lợi thế 
đường bờ biển dài trên 
23km, nằm giữa hai cửa 

sông lớn là Trà Lý và Ba Lạt, có 
vùng bãi triều tương đối bằng 
phẳng nên rất phù hợp cho việc 
nuôi ngao. Những năm qua, 
huyện tiếp tục phát triển diện 
tích nuôi ngao theo hướng bền 
vững, góp phần nâng cao đời 
sống nhân dân.

Làm giàu từ nuôi ngao
Với những ưu thế về vùng 

bãi triều, những năm qua, người 
dân xã Đông Minh đã đầu tư 
vốn, nhân lực để phát triển nghề 
nuôi ngao. Hiện nay địa phương 
có 285 hộ nuôi ngao với tổng 
diện tích trên 450ha. Hàng năm, 
giá trị sản xuất từ nuôi ngao của 
xã đạt 125 tỷ đồng. Nghề nuôi 
ngao giúp người dân nơi đây có 
cuộc sống ổn định. Ông Bùi Văn 
Sáng, thôn Ngải Châu cho biết: 
Đã một thời nghề nuôi ngao 
được coi là nghề siêu lợi nhuận. 
Tuy hiện nay ngao không còn 
mang lại nguồn lợi nhuận lớn 
như xưa nhưng vẫn là đối tượng 
nuôi mang lại hiệu quả kinh tế 
và không thể thay thế tại các 
bãi triều ven biển. Thực tế từ 
các hộ nuôi ngao cho thấy đây 
là loài dễ nuôi, ít bệnh, lợi nhuận 
thu về cao gấp 3 - 4 lần so với 
vốn bỏ ra, nên các hộ dân đã 
đầu tư nuôi ngao. Để nuôi ngao 
thành công phải nắm vững kỹ 

thuật, trước khi thả ngao giống 
cần phải vệ sinh bãi triều như 
dọn bỏ các vỏ nhuyễn thể, san 
phẳng bãi; con giống nên thả 
giống ngao lớn sẽ nhanh thu 
hoạch và đỡ bị thất thoát. Bãi 
thả ngao có nền đất cát, bằng 
phẳng là thích hợp nhất cho 
ngao phát triển. Nhờ nắm vững 
kỹ thuật nên diện tích nuôi ngao 
của tôi luôn đạt hiệu quả cao, 
thu nhập năm sau cao hơn năm 
trước. Với 9ha nuôi ngao, năm 
2022 tôi đã thu hoạch 3ha, thu 
về 1,5 tỷ đồng.

Bên cạnh nuôi ngao thương 
phẩm, vài năm trở lại đây người 
dân Tiền Hải còn phát triển ương 
ngao giống. Diện tích nuôi ngao 

giống của huyện đạt khoảng 
300ha. Ông Đào Văn Tính, thôn 
Chí Cường, xã Nam Cường cho 
biết: Trước đây, để nuôi ngao, 
người dân Nam Cường cũng như 
các địa phương ven biển của 
huyện đều phải nhập giống từ 
Nam Định, Thanh Hóa. Do đó, 
gia đình tôi đã đầu tư trên 300 
triệu đồng để nuôi ngao giống 
trên diện tích 3ha. Để nuôi ngao 
giống thành công phải bảo đảm 
quy trình chăm sóc như giữ nhiệt 
độ tốt cho ngao sinh trưởng, 
vùng nước sạch, nuôi với mật 
độ vừa phải. Mật độ thả giống 
thường là 100kg/1.000m2 với cỡ 
giống 5 vạn con/kg. Nuôi ngao 
giống chi phí lớn nhất là tiền đầu 

tư cải tạo ao, không mất chi phí 
thức ăn trong khi các điều kiện 
môi trường nước nuôi hoàn toàn 
chủ động điều tiết được. Ngao 
sống hoàn toàn bằng nguồn 
thức ăn tự nhiên, chủ yếu là phù 
du, tảo biển. Năm qua, nhờ các 
ngành chuyên môn tập huấn 
khoa học kỹ thuật ương nuôi 
ngao, đến nay gia đình tôi đã 
cung cấp ngao giống với chất 
lượng tốt, giá thành rẻ hơn so với 
các cơ sở khác.

Để nghề nuôi ngao 
phát triển bền vững
Ông Phạm Văn Vang, 

Trưởng phòng Nông nghiệp và 
Phát triển nông thôn huyện Tiền 
Hải cho biết: Đến nay, diện tích 
nuôi ngao của huyện đạt trên 
2.300ha ở các xã Nam Thịnh, 
Đông Minh, Nam Phú, Nam 
Cường... Hàng năm sản lượng 
nuôi trồng thủy sản đạt 72.616 
tấn, trong đó ngao chiếm 63.980 
tấn. Để bảo đảm phát triển diện 
tích nuôi ngao ổn định, mang 
lại hiệu quả cao, huyện tạo 
điều kiện cho hộ nuôi tiếp cận 
nguồn vốn và khuyến khích 
doanh nghiệp đầu tư nuôi, chế 
biến ngao. Hướng dẫn chuyển 
giao khoa học công nghệ, làm 
tốt công tác quan trắc, cảnh 
báo môi trường vùng nuôi và 
bảo vệ môi trường, ứng phó 
với biến đổi khí hậu. Đẩy mạnh 
xúc tiến thương mại, quảng bá 
sản phẩm gắn với xây dựng 
thương hiệu. Tiếp tục tuyên 
truyền, hướng dẫn hộ nuôi ngao 
tuân thủ quy trình kỹ thuật nuôi 
ương. Chú trọng triển khai đầu 
tư xây dựng công trình hạ tầng 
phục vụ vùng sản xuất và ương 
ngao giống tập trung. Triển khai 
các cơ chế khuyến khích các 
thành phần kinh tế đầu tư tiền 
vốn, lao động, khoa học công 
nghệ để sản xuất ngao giống tại 
địa phương. Ngoài ra, Tiền Hải 
cũng đã có kế hoạch xây dựng 
vùng nuôi trồng thủy sản tập 
trung, trong đó có diện tích nuôi 
ngao giống. Tiếp tục hỗ trợ duy 
trì và phát triển các chuỗi liên 
kết trong nuôi trồng, chế biến 
ngao, kêu gọi doanh nghiệp đẩy 
mạnh đầu tư chế biến sâu phát 
triển các sản phẩm mới từ ngao.

Hiện nay, sản phẩm ngao 
thương phẩm của Tiền Hải chủ 
yếu xuất đi các tỉnh miền Nam 
và thị trường Trung Quốc qua 
đường tiểu ngạch. Sản phẩm 
ngao chế biến hút chân không 
của Công ty TNHH Nghêu Thái 
Bình được xuất khẩu sang các 
nước châu Âu nhưng cũng chỉ 
đáp ứng một phần rất nhỏ so 
với tổng sản lượng ngao thương 
phẩm của huyện. 

MẠNH THẮNG

TIỀN HẢI

Phát triển thế mạnh nuôi ngao

Các hộ dân huyện Tiền Hải thu hoạch ngao thương phẩm.

Đưa nấm rơm trở thành
sản phẩm OCOP

Ông Đạm kiểm tra nấm trước khi thu hoạch.

hóa mạnh, số lượng khách hàng 
thân thiết nhiều. Đây chính là 
cơ sở để các cửa hàng, siêu thị 
có điều kiện phối hợp với nhà 
sản xuất, nhà phân phối triển 
khai các chương trình khuyến 
mại vừa nhằm kích cầu tiêu 
dùng vừa tri ân khách hàng. 
Bà Nguyễn Thị Liên, Phó Giám 
đốc Công ty TNHH Sản xuất và 
kinh doanh thương mại Thắng 
Liên (xã Vũ Quý, huyện Kiến 
Xương) cho biết: Siêu thị của 
chúng tôi hợp đồng cung ứng 
hàng hóa trực tiếp với các nhà 
sản xuất và nhà phân phối 
nên khách hàng đến mua sắm 
được hưởng giá thành tốt nhất 
vì không phải chịu chi phí nhiều 
khâu trung gian. Không chỉ có 
vậy, tất cả các chương trình 
khuyến mại của doanh nghiệp 
sản xuất, phân phối đều được 
chúng tôi triển khai kịp thời, đầy 
đủ và hàng quý siêu thị cũng có 
chương trình khuyến mại tri ân 
khách hàng; nhiều sản phẩm 
khách hàng mua được giảm giá 
tới gần 50%.

Trên địa bàn tỉnh hiện có 
6 điểm bán hàng Việt Nam do 
Sở Công Thương lựa chọn đưa 
vào hoạt động. Đánh giá về vai 
trò của các mô hình kinh doanh 
này, bà Tô Thị Hương Lan, Phó 
Giám đốc Sở Công Thương 
khẳng định: Các cửa hàng, siêu 
thị được lựa chọn xây dựng đều 
thực hiện nghiêm các quy định, 
tiêu chuẩn của điểm bán hàng 
Việt Nam từ diện tích, trưng bày, 
chất lượng hàng hóa, nguồn 
gốc sản xuất trong nước đến 
phương thức kinh doanh hiện 
đại, văn minh. Các điểm bán 
hàng Việt Nam đều thực hiện 
thanh toán linh hoạt bằng tiền 
mặt và không sử dụng tiền mặt 
tạo sự tiện lợi cho khách hàng. 
Đặc biệt vào các dịp cao điểm 
lễ, tết, nhu cầu tiêu dùng tăng 

Hộ dân xã Nam Cường (Tiền Hải) thu hoạch ngao giống.

đột biến, Sở Công Thương đều 
chỉ đạo các điểm bán hàng Việt 
Nam tham gia chương trình bán 
hàng bình ổn thị trường. Ngoài 
bảo đảm không để thị trường 
xảy ra khan hiếm hàng hóa 

cục bộ, các điểm bán hàng Việt 
Nam cũng góp phần giữ cho giá 
cả thị trường ổn định, người tiêu 
dùng được mua hàng hóa với 
giá thành hợp lý nhất.
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